
•	 Aufbau und Pflege von Beziehungen zu 
bestehenden Großkunden,  potentiellen 
Neukunden und wichtigen Stakeholdern

•	 Gezielte Weiterentwicklung unserer 
Vertriebsaktivitäten in Österreich und 
Deutschland

•	 Führung und Schulung des Vertriebsteams 
zur Sicherstellung eines exzellenten 
Kundenservice

•	 Identifikation und Analyse von 
Kundenbedürfnissen zur Entwicklung 
maßgeschneiderter CI-Kollektionen

•	 Aktuelles Markt- und Wettbewerbsgeschehen 
analysieren sowie bewerten

•	 Verantwortung für Umsatz- und Ergebnisziele 
im Vertriebsbereich

•	 abgeschlossene betriebswirtschaftliche Ausbildung 
•	 mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb - 

optimalerweise von Berufs- und PSA-Kleidung
•	 idealerweise erste Führungserfahrung
•	 gute Deutsch- und Englischkenntnisse 

•	 Starke Verhandlungs- und Präsentationsfähigkeiten
•	 Ausgezeichnete zwischenmenschliche und 

kommunikative Fähigkeiten
•	 Analytisches und strategisches Denken

DEINE AUFGABEN

WAS WIR DIR BIETEN

QUALIFIKATIONEN

FÄHIGKEITEN UND TALENTE

•	 Sie profitieren durch ein stabiles Bestandskundenportfolio
•	 Die Gelegenheit, Ihr Potenzial zu entfalten und neue Vertriebswege zu erschließen
•	 Verantwortungsvolle Aufgabe mit Perspektive in einem erfolgreichen, etablierten Unternehmen und einer 

führenden Premiummarke 
•	 Firmenauto, Handy und Laptop
•	 Flexibilität durch Gleitzeit und flexible Arbeitszeiten
•	 Strukturierte Einarbeitung und Begleitung (On-Boarding)
•	 Krisensicherer Arbeitsplatz in einem familiären Team
•	 Kurze Entscheidungswege für eine agile Arbeitsumgebung 
•	 Auf eine lange Zusammenarbeit ausgelegte Position
•	 Sehr gute öffentliche Anbindung (Bahnhofsnähe)
•	 Vergünstigte Mitarbeiterkonditionen auf unsere hochwertigen Produkte 

Wir bieten ein attraktives, erfolgsabhängiges Gehaltspaket, das Ihre Leistung und Ihren Beitrag zum Erfolg unseres Unternehmens honoriert. Bei ent-
sprechender Berufserfahrung bieten wir ein Gehaltspaket ab € 6.000,- brutto an -  bestehend aus einem Grundgehalt sowie einer leistungsabhängigen 
variablen Vergütung. Die tatsächliche Vergütung wird entsprechend Ihrer Qualifikation und Ihrer individuellen Berufserfahrung festgelegt.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung! Bitte senden Sie diese per E-Mail an karriere@oetscher.com . Bei Fragen zur Stellenausschreibung wenden Sie 
sich gerne an Fr. Redl Antonija unter 07472-64744-624.

LEITUNG VERTRIEB UND
BUSINESS DEVELOPMENT (M/W/D)
Vollzeit

WILLKOMMEN IN DER ZUKUNFT MIT TRADITION! Seit 1947 ist Ötscher ein führendes Unternehmen im Bereich Berufs-, 
Schutz- und Imagekleidung. Als Familienunternehmen im Herzen des Mostviertels setzen wir auf Innovation, Qualität und 
Nachhaltigkeit. Wir suchen eine engagierte und strategisch denkenden Persönlichkeit, der/die die Verantwortung für die 
Identifizierung und Erschließung neuer Geschäftsmöglichkeiten übernimmt und damit zum Wachstum des Unternehmens 
beiträgt und unsere Unternehmenswerte mit Leidenschaft repräsentiert.


